
SID
Speed Innovation Dating

 Connectant Talent Innovador amb Empreses Disruptives



Benvingudes al SID
 

 
i atregui oportunitats inesperades.

 
Relacions significatives entre empreses i talent.

 
Metodologia gamificada per facilitar el networking.

El Speed Innovation Dating (SID) és una dinàmica de speed networking
gamificada, dissenyada per facilitar connexions d'alt valor entre
empreses innovadores (tecnològiques i de processos) i talent emergent
(alumnes, professionals i investigadors).

Intercanvi lúdic

Connexions d'alt valor

Amplificar la visibilitat



Objectius de l'Esdeveniment
1  

3

2 Gamificar la recerca de talent

 

Facilitar connexions d'alt valor

 

Posicionar Cerdanyola com a hub
d'innovació

 

Generar relacions reals entre empreses i talent
amb intercanvi concret de CVs i contactes de valor.

Connectar empreses amb universitats i centres
d'investigació per enfortir l'ecosistema local.

Incrementar la participació activa mitjançant
una metodologia lúdica amb escaneig de perfils
professionals en directe.



Metodologia: El "Match Innovador"

 

 
Preparant la connexió amb 
definició d'interessos i 
expectatives clau

 
La trobada estratègica en 45 
minuts amb tres rondes 
dinàmiques

Connexions autèntiques i
oportunitats de
col·laboració

La dinàmica es desenvolupa en tres fases principals per garantir connexions eficients i de
qualitat en un temps precís.

Fase Prèvia Dia de l'Esdeveniment Seguiment



Fase Prèvia: Preparant la connexió

 
Cada una de les 10-15 empreses participants haurà 
de seleccionar 5 paraules clau d'una llista 
predefinida que us proporcionarem un cop 
coneguem totes les empreses participants.

Propòsit: Aquestes paraules serviran com a filtres 
d'interès per identificar els participants més 
rellevants per a les vostres necessitats i ofertes.

 
Cada empresa seleccionarà de la llista 
d'expectatives les que siguin compatibles amb les 
seves, d'aquesta forma tant empreses com 
participants tindran de forma visible elements 
d'interès o compatibilitat, facilitant la identificació 
ràpida de connexions potencials el dia de 

l'esdeveniment.

1

Definicions d'interessos clau
2

Definició d'expectatives

Aquesta fase és crucial per optimitzar les vostres interaccions durant l'esdeveniment.



Dia de l'Esdeveniment: La trobada
estratègica (45 minuts)
La dinàmica del dia de l'esdeveniment està dissenyada per ser addictiva, ràpida i recompensant.

 
Explicació de la dinàmica per part dels
facilitadors per assegurar que tots els 

participants entenen el funcionament.

 
Els participants tornen als 3 estands que més 
els hagin interessat. Presentació en grup de 5 
minuts per explicar el missatge de l'empresa.

 
Els participants es mouran activament pels 

estands de les empreses. Mostraran el seu 
passaport amb nom, paraules clau i el seu 
telèfon amb el codi QR del LinkedIn.

Per què funciona? Transforma la recerca 
d'oportunitats en un desafiament visual i 
estratègic, afegint un element divertit i 
competitiu.

 

Converses amb participants interessats en 
mantenir contacte i aprofundir en el seu perfil. 
Connexions autèntiques.
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Ronda d'atracció (15 min)

Inici ràpid (5 min)

Rondad'aprofundiment
(15min)

Ronda silenciosa de
reconeixement (15min)



Què necessites preparar com a empresa

Activitat: Tecnologia o Procés

Sector d'activitat

Expectativa Principal: Captar Talent, Detectar 
Projectes R+D+i o Ampliar Xarxa

Nota: Farem cartells genèrics per a cada empresa, 
podeu complementar amb díptics o 
merchandising.

És essencial que els perfils de LinkedIn dels
vostres 2 representants estiguin actualitzats i
siguin professionals.

Els representants han d'estar preparats per 
escanejar codis QR de participants i enviar 
invitacions de connexió a LinkedIn de manera

àgil i oportuna.

 

Es recomana preparar un missatge concís i atractiu 

que expliqui breument la recerca de la vostra 
empresa, alineat amb l'expectativa definida.

1. Obriu l'aplicació de LinkedIn al vostre
mòbil

2.   Premeu la icona del codi QR a la barra de 
cerca

3.

 
Tots els representants han de comprendre el flux de 

l'esdeveniment, destacant la rellevància de la fase 
de filtratge ràpid i la posterior fase de diàleg en 

profunditat.

Optimització i ús de LinkedIn

Definició del Perfil de l'Estand

Preparació per al diàleg grupal Comprensió de la dinàmica

Com escanejar un codi QR de
LinkedIn:

Per maximitzar el vostre èxit en el SID, la vostra preparació és fonamental:

Trieu l'opció "Escanejar" i apunteu la 
càmera al codi QR



Tres raons per participar en
el SID

 

2. Amplifica la teva visibilitat i atrau oportunitats
inesperades

 

1. Troba el talent que revolucionarà el teu sector!

3. Accelera els teus projectes amb col·laboracions
d'alt impacte

 

Aquest no és un esdeveniment qualsevol: és un escenari on les
empreses més visionàries es donen a conèixer.

En només una hora, podràs descobrir aliances estratègiques que
impulsin les teves idees.

Cansat de buscar innovació als llocs de sempre? En el SID – Sincrotró
Alba coneixereu ments creatives i disruptives que poden aportar
solucions fresques als vostres desafiaments.



Logística de l'esdeveniment

Facilitadors
 

Durada

1 hora (després del dinar)

Participants
 

Materials proporcionats
 Identificador SID, Cartell informatiu per

empresa

10-15 empreses i 120 alumnes/investigadors

2 professionals de MasQueLearning (guiaran la
dinàmica i l'animació)



Recomanacions importants per als
representants de les empreses

 
És indispensable que els

representants disposin d'un

perfil de LinkedIn actualitzat.

Que tinguin descarregada l'app de

LinkedIn al seu mòbil i bateria

suficient per poder desenvolupar

adequadament l'esdeveniment.

Que portin el Document Nacional

d'Identitat (DNI).

Recordatori: La clau de l'èxit del SID és la preparació prèvia i la participació activa durant l'esdeveniment.

Sigueu proactius i obertes a les connexions inesperades!

Perfil de LinkedIn Preparació tecnològica Documentació

Es prega que les empreses informin a les persones representants dels següents punts:


